Thomas Vidal

Nationalité: Francgaise

191 Avenue Gambetta Tel: '06'01'30'?{3'96 '
75020 PARIS Email: thomas.vidal@gmail.com
N¢ le: 03/05/1984
Formation
2009-2010 Université Paris Dauphine
Master 222 - Gestion d’Actifs en alternance dirigé par le Pr Elyes Jouini
2007-2008 MBA — Georgia State University, Robinson College of Business, Atlanta
Programme d’échange avec I’ESC Toulouse: Stochastic risk management models,
Derivatives Market, International Finance
2004-2008 Ecole Supérieure de Commerce de Toulouse
Master en finance de marché
2002-2004 Lycée Notre-Dame de Bon Secours, Perpignan
Classe préparatoire aux grandes écoles de commerce
2001-2002 Lycée Francois Arago, Perpignan

Baccalauréat économique et social, Mention Bien

Expériences professionnelles
Novembre 2008-Octobre 2009 Calyon, New York

VIE Risque de contrepartie :
» Calcul des indicateurs de risque de contrepartie sur les produits de taux (IRS, Swap,
Cap et Floor), de change (Forward, Swap, CRS, NDF, Options), de matiéres premiéres
(Forward, Swap, Options), actions (Swap, Forward, Options) et les Repo
= Participation aux contrdles quotidiens du risque de livraison
* Mise en place d’un document Excel en vue du monitoring par I’équipe
collatéral des haircuts sur un portefeuille d’obligations d’entreprises

Juillet 2006-Juillet 2007 Société Générale Corporate and Investment Banking, Paris
Middle Office P&L, Commodities Trading Desk:
= Calcul et analyse des écarts de méthode sur Futures et Forwards de change
ainsi que sur les préts-emprunts or
» Automatisation sous Access du calcul du résultat économique journalier
par pdle de trading (métaux précieux, métaux de base...) et du calcul
mensuel des rétrocessions fiscales aux différentes filiales
= Automatisation sous VBA du calcul mensuel de la provision Day-One sur
les produits exotiques
* Responsable du suivi et de 1’évolution de la structure analytique et comptable

Juin 2005-Aout 2005 BNP Paribas, Perpignan
Assistant du chargé d’appui commercial:

» Gestion d’un portefeuille de clients pour les assurances sur les moyens
de paiements (démarchage et suivi des contrats)
» Participation a la formation de la force de vente aux méthodes de vente croisée
(produits bancaires et d’assurance) : rédaction de memos et présentations en agence
= Mise en place et suivi d’une action commerciale aupres des étudiants de I’IUT de
Perpignan: édition de plaquettes, animation du stand de vente et suivi des contrats

Langues et informatique

Langues : Anglais : courant (TOEFL IBT: 109), Espagnol : courant
Informatique : Outils bureautiques usuels (Word, Excel, Powerpoint, Access)
VBA
Centres d’intéréts
Vie associative: Création de 1’association « Le Rock au cceur » et organisation d’un concert caritatif

Responsable de la section bar de I’édition 2007 du guide étudiant « Le petit Tou »
Sports: Tennis, squash, badminton
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